
 

   



 
 
 
 

in PRIMA NAZIONALE 

la grande e favolosa  
storia del commercio 

 
di Joël Pommerat 

traduzione italiana Caterina Gozzi 
regia Luca Mazzone 

con Matteo Contino, Francesco Gulizzi, Luca Iervolino,  
Massimiliano Lotti e Rosario Sparno 

luci Gianfranco Mancuso  
elementi scenici Lia Chiappara e Gianfranco Mancuso 

costumi Lia Chiappara 
Teatro Libero Palermo 

 

« Ciò che è sorprendente e vertiginoso nel mestiere del venditore è che il più efficace 
e migliore dei modi di vendere, per colui che l’esercita, è l’autenticità. In questo me-
stiere il miglior modo per mentire è essere sinceri » 

Joël Pommerat



NOTE 
La Grande e Favolosa Storia del Commer‐

cio non è un’epopea come farebbe pensare il 
titolo: Joël Pommerat, autore e drammaturgo 
del teatro francese, ci ha abituati a titoli che 
giocano  sulla  contraddizione  e  allo  stesso 
tempo attingono all’immaginario dell’epopea 
–  non  ultimo  il  suo  “La  riunificazione  delle 
due Coree”.   La grande e favolosa storia del 
commercio è una finestra aperta sulla realtà, 
anzi sarebbe più opportuno parlare di  realtà 
al plurale. Infatti, la drammaturgia ci propone 
uno spaccato, un pezzo di società, con le sue 
dinamiche  e  i  suoi  processi,  in  due  epoche 
differenti: gli anni ’60 e gli anni 2000. 

Cinque  venditori  porta  a  porta,  agenti  di 
commercio, si ritrovano  la sera, o  la mattina 
prima di iniziare la giornata di vendita, in una 
camera d’albergo e  si  raccontano, vivono,  si 
scontrano.  Negli  anni  ‘60,  quattro  venditori 
più  anziani  ed  esperti  accolgono  nella  loro 
squadra il nipote di uno di loro, per istradarlo 
al  mestiere.  Un  mestiere  che  impone  una 
maschera che via via diventa sempre più dif‐
ficile dismettere.  Il venditore, dunque, come 
un  attore  cerca  il  vero  per  dire  il  non  vero, 
crea una sincerità per esprimere delle falsità. 
L’attore però ha un vantaggio non indifferen‐
te: il suo campo d’azione è la scena, al di fuo‐
ri della quale ritrova la sua autenticità. Il ven‐
ditore no,  il venditore  finisce col confondere 
la realtà con la finzione. La verità con la falsi‐
tà.  E  tutto  questo  a  lungo  andare  ne  piega 
l’identità e ne dissolve valori e certezze. 

Negli  anni  ’60,  i  venditori  più  anziani  ed 
esperti hanno un codice, un comportamento 
che  traccia una  linea  di  demarcazione  netta 

tra il dentro e il fuori, tra la squadra e il resto 
del mondo,  tra  il  gruppo  e  “l’avversario”.  Il 
venditore è sincero e vero, instaura la fiducia. 
Ma questa fiducia ha un valore che muta, un 
peso che cambia, a seconda se viene  instau‐
rata all’interno o all’esterno del gruppo. E di 
questo codice si dovrà appropriare Franck,  il 
giovane venditore principiante. Ma negli anni 
’60, sul finire del decennio, accadrà qualcosa 
che muterà, in apparenza, il corso della storia 
dell’Occidente.  Un  movimento  di  rivolta  e 
cambiamento,  siamo nel maggio  ’68, che  in‐
tende sovvertire un ordine costituito. I tempi 
cambiano,  i costumi cambiano,  le speranze e 
le ideologie trovano spazio e forse piena rea‐
lizzazione? Come influisce  tutto ciò nella vita 
di  una  squadra  di  venditori?  Si  rompe  lo 
schema binario del dentro e fuori, si sfaldano 
i  legami e  lo spirito del gruppo. Ci si avvia  ir‐
rimediabilmente verso un processo che porta 
dall’universale  al  particolare. Chi  chiedeva  a 
gran voce maggiore consapevolezza della col‐
lettività,  in  realtà,  si  ritroverà  in una  società 
dove  l’individualismo  sfrenato porrà  sempre 
di più  in primo piano  l’Io  rispetto al Noi. Ed 
ecco  che  il  ribaltamento drammaturgico  che 
avviene negli anni 2000 si traduce  in un mu‐
tamento di posizione e di ruoli: quattro ven‐
ditori debuttanti, principianti, alle primissime 
armi  e  un  giovane  capo  squadra,  esperto  e 
dotto di  tecniche motivazionali. Ma qui non 
c’è   più  il gruppo che protegge e sprona. Qui 
si è tutti più soli, ciascuno contro l’altro, sen‐
za più una  rete amicale o di squadra capace 
di preservare un minimo di umanità. Adesso, 
nel 2000, ci si ritrova  in apparenza  liberi, ma 
soli. 

Luca Mazzone 

 



 

 

 

 



TEATRO LIBERO PALERMO 
 
TEATRO LIBERO PALERMO, Stabile 
d’innovazione della Sicilia, fondato da Beno 
Mazzone nel 1968, ha all’attivo oltre qua‐
rant’anni di creazioni, dirette stabilmente 
dallo stesso Mazzone e da Lia Chiappara, ma 
anche da diversi registi ospiti (Stuhr, Timar, 
Flaszen…), a partire da drammaturgie con‐
temporanee e classiche. 

La sua concezione del teatro è quella di un 
luogo aperto e disponibile, entro cui la sua 
pratica abbia una sua continuità sia teorica 
che d’azione, una sua prassi di laboratorio 
vissuta attraverso l’attività di ricerca e di spe‐
rimentazione, l’identificazione e la presenta‐
zione di nuove drammaturgie, il teatrodanza, 
la nuova danza, l’elaborazione e la produzio‐
ne di proprie creazioni, la promozione e la 
diffusione del teatro nelle scuole di ogni or‐
dine e grado. La fase creativa, per Teatro Li‐
bero, è inscindibile dalle attività pedagogiche, 
editoriali, di attivazione e programmazione di 
diversi spazi e teatri sul territorio siciliano. 
Dal 1970 al 1997 ha realizzato per 25 anni 
l’INCONTROAZIONE teatro/festival a Palermo 
e in diverse città della Sicilia. Dal 1977 ha pu‐
re svolto funzioni di “Laboratorio Teatrale” 
dell’Università di Palermo. Ha ospitato a Pa‐
lermo, con progetti speciali,  alcuni “maestri” 
del secondo novecento: Jerzy Grotowski e 
Ludwig Flaszen, Eugenio Barba, Augusto Boal, 
Andrej Vajda, e tanti altri. 

LUCA MAZZONE 
 
condirettore e regista in residenza, figlio 
d’arte, con una formazione poliedrica, musi‐
cista classico e con studi filosofici ed estetici, 
segue un preciso progetto di ricerca e di 
creazione rivolto alle nuove generazioni, che 
si pone l’obiettivo di riscrivere e ricostruire 
un immaginario collettivo dell’infanzia attra‐
verso l’analisi e la ricerca sulle fiabe e i rac‐
conti popolari dell’infanzia e la gioventù.  

Ha scritto una versione contemporanea del 
racconto popolare di Cenerentola, di Hansel e 
Gretel, una rivisitazione del personaggio di 
Pippi Calzelunghe. Inoltre ha recentemente 
curato la regia de “La Grande e favolosa sto‐
ria del commercio” di Joel Pommerat, nella 
versione italiana di Caterina Gozzi, dopo aver 
diretto e messo in scena nel 2010, Pinocchio 
da Collodi nella versione dello stesso Joel 
Pommerat 
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SCHEDA TECNICA 

‐ Quintatura Nera all’italiana 

‐ Moquette nera 

‐ spazio scenico 8 mt x 10 mt 

‐ Potenza elettrica 20kw 

‐ La Compagnia è dotato del proprio service audio‐ luci 

COSTI 

1 recita  €4.500,00 oltre IVA 

2 recite   €7.000,00 oltre IVA 

 

 

 

 

 

 

 

Contatti: 

 

 
Salita Partanna, 4 (Piazza Marina) – 90133 Palermo 

T +39 091 6174040 – Fax +39 091 6173712 Mobile +39 339 6777284 
info@teatroliberopalermo.it   www.teatroliberopalermo.it 
contatto promozione: promo@teatroliberopalermo.it 
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